- Vi er med a produsere var-
me for det norske folk, sier
Dag Rune Lid. Han er mar-
kedssjef i Lid Jarnindustri
AS i Norheimsund. De er
den eneste stgrre produsent
av vedmaskiner her i landet
foruten Igland i Grimstad.
Produktnavnet til fabrikken
er Dalen.
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Hardanger-bedrifta har lange tradisjo-
ner som produsent av utstyr og redska-
per til landbruket. Na er det ved-
maskiner som stér i fokus som aldri far.
I disse dager lanseres en ny modell
overfor vedprodusentene.

- Denne vedmaskina er en viderefe-
ring av modell 1554. Vi har brukt 2-3 ar
for & utvikle modellen. Interessa blant
vedprodusentene er stor og noen har
faktisk kj@pt den usett, framholder Lid.
Konkurransa i markedet er hard, mas-
kiner fra Sverige og Finland — og szerlig
Aust-Europa — er store konkurrenter.

Levetidskostnad

- Virt sterke argument i konkurransa
er kvalitet og egenskaper der vi har lagt
storste vekt pd enkelt vedlikehold og at
maskina er grei & bruke i hverdagen.
Virt stikkord er levetidskostnaden.
Maskina er utvikla i samarbeid mellom
vare konstrukterer, proffe industri-de-
signere og dyktige bgnder, forteller en
stolt markedssjef. Blant anna har
maskina sverdkjede og hydraulisk drift
pé belter.

Bedrifta har tatt internett 1 bruk 1
presentasjon og markedsfering. Eiere
av den nye maskina kan fa tilgang til
egne internettsider med spesifikasjo-
ner, tegninger og alle opplysninger om
utstyret. Dette vil lette bruk og
vedlikehald — og en stor fordel ved be-
stilling av deler og utstyr. Gjennom det-
te er det ogsa enkelt & “snakke” med
konstruktgrer og spesialister.

Kreftene "bak” den nye vedmaskina regner med stor interesse blant dem som driver

»

vedproduksjon i noe stgrre omfang — de proffe. Fra vensire markedssjef Dag Rune
Lid, markedskonsulent Bjarte Endal og konstrukigren, Ole Bjgrn Hgyland.

Alle skal ha ved

Interessa for & fyre med ved har auka
péd de seinere dra. Straumprisene har
klart vaert en medvirkende arsak.

- Kilowatt-prisen ligger pa 30-40 gre
for ved. Det er 800 000 vedovner som
kan brukes her i landet. I 80-85 prosent
av boligene kan det fyres med ved. I til-
legg kommer ovner i hytter og fritids-
boliger. Ovnene skiftes ogsa ut i rask
takt for & auke utnyttinga av energien.
Ved er videre en fornybar energiform.
Alt dette gjgr at vedhogginga er dobla i
lgpet av et par ar — og vil veere i fortsatt
vekst i lang tid framover, framholder
Lid.

Lid Jarnindustri AS - midt jordbruks-
bygda Norheimsund i Hardanger:

Gjennom de siste ti dra er det solgt
mellom 600 og 1000 vedmaskiner i aret.
Men de siste par dra har det veert en
dobling av totalsalget av maskiner i
Norge. Lid vil ngdig inn pd markeds-
andeler, men sier at bedrifta i Nor-

heimsund skal veere i det gvre sjiktet av
leverandgrer til de meir proffe ved-
produsentene. Med en ligere krone-
kurs, regner han ogsd med at de skal
kunne ta opp igjen eksporten.

Med vekt pa utvikling

Med maél & lage maskiner og utstyr for
norske forhold, legger Lid Jarnindustri
stor vekt pd utvikling av produkter. De
har en egen avdeling med fem ingenig-
rer og konstruktgrer som blant anna
har til oppgave a sgrge for at bedrifta
ligger et hestehode foran konkurrente-
ne. Samla teller mannskapet 55 perso-
ner. De tar inn en til to leerlinger hvert
dr. Arsomsetninga var siste &r rundt 50
millioner kroner.

Bedrifta blei starta i 1948 av Samson
Lid og er fortsatt i familiens eic. Fgrste
produktet var Trygg is-kjettinger til syk-
kel. Varekatalogen rommer i dag sng-
fresere, traktorskjeer, feiemaskiner og
en rekke forskjellig utstyr for landbruk
og industri.

- Det er en klar styrke for bedrifta &
ha et lokalt eierskap. Derfor har vi
overlevd i det norske markedet. Tilbud
om utflagging til Aust-Europa har vi
hver veke, forteller Dag Rune Lid. —
Med lokale eiere kan vi ri av en bglge-
dal og nér drifta gir overskudd, kan det-
te gé inn i bedrifta for & styrke denne.
Eiere som bare ser pa avkastning av ka-
pitalen har ikke langsiktige mél. De vil
bare ha utbytte, forsetter han. Bedrifta
treffer du og pa www.dalen.no.
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